Modulo Operaciones de Venta

-

FORMACION GRATUITA Familia profesional: COMERCIO Y MARKETING
PARA DESEMPLEADOS Area profesional: Compraventa

e MODALIDAD Formacion de la cualificacién de enologia, médulo 1°

El objetivo general de la formacion: Ambito profesional:
2 Ejecutar las actividades de venta de - En establecimientos comerciales pequefios,
e DURACION )
productos y/o servicios a través de los medianos o grandes trabajara por cuenta
diferentes canales de comercializacion ajena en las diferentes  secciones
e FECHAS estableciendo relaciones con el cliente de la comerciales.

manera mas satisfactoria, alcanzando los - En la comercializacion de productos y

objetivos propuestos por la organizacion y servicios por cuenta propia y ajena fuera del
¢ HORARIO - :

estableciendo vinculos que propicien la establecimiento comercial.

fidelizacién del cliente. - En PYMES y empresas industriales en el
e PLAZAS departamento comercial.

Unidades formativas: - En el departamento de atencion al

e ORGANIZA - Organizacion de procesos de venta cliente/consumidor/usuario de:
- Técnicas de venta 3 Organismos publicos.

- Venta online o Empresas grandes y medianas

industriales y comerciales.

Mas informacion: Oficina de Empleo de Haro. C/ Juan Ramon Jimenez, 2. 26200 Haro Tel 941 294 570
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